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유엔 조달시장 현황 
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유엔 조달시장 현황 :주요통계 (2015년 기준)  

2011년 

143억불 

2012 년 

153억불 

2013년  

161억불 

2014년  

172억불 

2015년  

176억불 

최근 5년간 유엔 조달시장 규모 

우리나라 조달시장 진출현황   

:  2015년 우리나라의 유엔 조달시장 진출규모는 192.9백만불 

   2014년 177백만불 대비 8.9% 성장함 

*유엔 조달시장(UNGM)에 등록한 우리나라 기업은 2015년 991개 
*실제 조달 참여 기업(Supplier)도 218개 

구분 2011년 2012년 2013년 2014년 2015년 

전체 28.9 52.7 77.5 117.0 192.9 

상품 23.8 48.3 60.1 159.5 175.9 

서비스 5.1 4.4 17.4 17.6 17.0 

<최근 5년간 우리나라의 유엔 조달시장 진출 규모>                   단위 : 백만불 
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유엔 조달시장 현황 

• UN의 아시아 및 개발도상국 

공급선  확대 

• 국내기업의 유엔진출에 긍정

적  영향 예상 

추세   

• 관련 연구 자료 및 정보 부족 

• 국내업체가 단독 진출하여   

성공하기는 쉽지 않음 

문제점 

• 물류시장: 삼국간운송이 대부분 

• 관련 통계자료, 중점지역과 수요,  

최종 입찰국 현황  분석 필요 

• 산학관연 협력을 통한 진출방안,   

전략, 전문가양성, 지원방안/정책 

연구 
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유엔 조달시장 현황 Procurement by Major Commodity (2015) 

Major Commodity HQ Peacekeeping Total 
Air Transportation Services $581,989,406  $2,549,429  $584,538,835  

Chemical & Petroleum Products $131,227  $544,071,418  $544,202,645  

Food Rations/Catering Services $131,219  $446,084,422  $446,215,641  

Freight Forwarding & Delivery Services $97,957,734  $94,115,638  $192,073,371  

Architecture, Engineering & Construction Related Services -$12,607,180 $166,459,932  $153,852,752  

Telecommunication Equipment & Services $30,749,231  $114,241,858  $144,991,089  

Rental & Lease $70,995,894  $48,528,870  $119,524,764  

Computer & Information Technology Related Services $63,891,731  $49,359,484  $113,251,214  

Prefabricated Buildings $4,133,712  $96,182,309  $100,316,021  

Motor Vehicles/Parts & Transportation Equipment $57,464,311  $28,594,473  $86,058,784  

EDP Equipment and Maintenance Services $38,764,514  $37,113,914  $75,878,428  

Security & Safety Equipment & Services $13,936,176  $56,758,280  $70,694,456  

Cleaning &  Waste Disposal Services $12,755,869  $55,562,199  $68,318,068  

Building Management & Maintenance $7,060,132  $47,700,002  $54,760,135  

Travel and Related Services $42,605,019  $0  $42,605,019  

Management Services $18,184,099  $16,953,082  $35,137,182  

Miscellaneous $2,929,430  $29,303,228  $32,232,658  

Medical Items, Precision & Measuring Instruments $2,240,010  $29,390,031  $31,630,040  

Electrical Apparatus; Electronic Components $2,892,781  $20,804,183  $23,696,964  

Machinery & Parts $3,812,714  $19,744,196  $23,556,910  

Others $45,769,544  $99,697,160  $145,466,704  

  $1,085,787,573  $2,003,214,108  $3,089,001,680  



Procurement Division 
Major Goods and Services Purchased in 2015 in Millions ($US) 
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유엔 조달시장 현황 

 Major Commodity Total 

 Air Transportation Services $584  18.9  

 Chemical & Petroleum Products $544  17.6  

 Food Rations/Catering Services $446  14.5  

 Freight Forwarding & Delivery Services $192  6.2   

 Architecture, Engineering & Construction Related  
 Services 

$153  5.0  

 Telecommunication Equipment & Services $145  4.7  

 Rental & Lease $119  3.9  

 Computer & Information Technology Related Services $113  3.7  

 Prefabricated Buildings $100  3.2  

 Motor Vehicles/Parts & Transportation Equipment $86  2.8  

 EDP Equipment and Maintenance Services $75  2.4  

 Security & Safety Equipment & Services $70  2.3  

 Cleaning &  Waste Disposal Services $68  2.2  

 Building Management & Maintenance $55  1.8  

 Travel and Related Services $43  1.4   

 Management Services $35  1.1  

 Miscellaneous $32  1.0  

 Medical Items, Precision & Measuring Instruments $31  1.0  

 Electrical Apparatus; Electronic Components $24  0.8  

 Machinery & Parts $24  0.8  

 Others $145  4.7  

 Total $3,084  100.0  

18.9% 

17.6% 

14.5% 
6.2% 

5.0% 

4.7% 

3.9% 

3.7% 

3.2% 

2.8% 

2.4% 

2.3% 

2.2% 
1.8% 

1.4% 

1.1% 

1.0% 
1.0% 0.8% 

0.8% 

4.7% 

https://www.un.org/Depts/ptd/statistics/2015?qt-charts=0#qt-charts 
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유엔 조달시장 현황 

UN Procurement Division 

 Food and Agriculture Organization (FAO)  United Nations High Commission for Refugees (UNHCR)  

 International Civil Aviation Organization (ICAO)  United Nations Office for Project Services (UNOPS)  

International Fund for Agricultural Development (IFAD) United Nations Population Fund (UNFPA) 

International Telecommunication Union (ITU) United Nations Procurement Section Geneva (UNOG) 

United Nations Children's Fund (UNICEF) World Bank  

United Nations Development Programme (UNDP) World Food Programme (WFP)  

United Nations Division for Sustainable Development  United Nations Environment Management Group 

World Health Organization (WHO) World Intellectual Property Organization (WIPO)  

 United Nations Environment Programme DTIE United Nations Global Marketplace (UNGM)  
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유엔 조달시장 현황 

  

 유엔 조달시장의 물류서비스 부분  

   : 국내 자료와 진출사례는 없으며, 국내물류 업체에게 아직 생소한 시장 

 부각되고 있는  한국의 유엔조달시장 진출 기회 

   :  국내물류업체도 유엔 조달 물류시장으로의 진출 가능성 부각 

 유엔 -독자 생산기반이 없고, 국제입찰을 통하여 조달함 

  공급물품과 시설 장비 운송을 위한 물류가 발생되는 블루오션 시장 

 유엔 조달시장 진출의 어려움  

   :  물류에 관한 정보와 네트워크 부족, 국내 물류업체의 단독 진출 어려움 

 향후 유엔 시장진출에 대비 

   : 조달물류시장 입찰지역 분석을 통한 전략적 진출방안 도출 
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유엔 조달시장 현황 The Types of Solicitation Practiced by UN 
   the dollar values may vary from on organization to another 

• Written communication by a supplier to provide information about its products,  resources,          

qualifications and experience, in response to a particular opportunity. 

Expression of Interest (EOI) 

• Less formal solicitation, lower value (up to 100,000 USD), standard specifications,  product        

readily available on the market. 

Request for Quotation (RFQ) 

• Formal solicitation, higher value (above 100,000 USD), lowest price, compliancy & technical      

competency determining factors. 

Invitation to Bid (ITB) 

• Formal solicitation, higher value (above 100,000 USD), requirements possibly met in various     

ways, overall best solution will win the contract, not necessarily lowest price  

Request for Proposal (RFP) 
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유엔 조달시장 입찰 성공 및 실패 사례 



국내의 국제물류주선업체 최초로  

유엔 조달물류 서비스&운송부문 입찰 성공 
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유엔 조달 물류시장 진출 성공사례 

부산에 본사를 둔 물류회사가 국내 최초로 UNPD(유엔조달본부) 입찰에 성공했다. 

(주)우주해운항공은 최근 부산항에서 출발해 아프리카 수단 남부 보르지역까지 UN이 발주한 장비를 

운송하는 60만 달러(약 6억 7천만 원) 상당의 입찰을 따냈다고 29일 밝혔다. 이번 입찰에는 미국과 

이탈리아 업체 각각 4곳, 프랑스와 덴마크 업체 각각 1곳 등 총 11곳이 참여했다.   

㈜우주해운항공 측은 "유엔조달 물류시장 서비스부분의 벤더로 등록된 국내 물류회사가 최종 입찰에 

성공한 것은 이번이 최초"라고 밝혔다. 운송 물품은 수단 현지 재건사업에 필요한 건설장비로 트럭, 

불도저 등 27대의 차량과 부속장비 컨테이너 4개 분량이다. 우주해운항공 측은 부산항 8부두에서 

UN발주 장비를 싣고 아프리카 케냐 몸바사항으로 출발한다. 케냐에서 우간다를 거쳐 수단 남부 

보르까지는 1천 800km거리를 육로로 운송하게 된다.  

신석현 우주해운항공 부사장은 "UN 화물 특성상 저개발 국가의 오지를 운송하는 험난한 대장정이 될 

것"이라면서도 "그동안 미국과 유럽 기업의 독무대였던 UN 조달 물류시장에 우리 중소업체도 더 

많이 진출할 수 있는 기회가 되기를 바란다"고 말했다.  
 

부산일보 2013년 7월 29일 보도자료 



 입찰 공고 : 2013년 7월 1일 UNPD(유엔조달본부) 

 서비스구간 : 부산항-보르(BOR) 남수단 Door 서비스  

 발주금액 : 60만불 상당의 운송발주 

 최종 입찰 : 2013년 7월  23일  

 입찰 참가국: 5개국 (11개 업체) 

 입찰자 : ㈜우주해운항공 (2009.10.22 벤더등록) 

 진행상황 : 2013년 8월 6일 부산항 선적 

                   2013년 9월 30일 최종 목적지 도착 조건 
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유엔 조달 물류시장 진출 성공사례 
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입찰 참가 업체 : 총 5개국, 11개 업체 참여 

국 가 업 체 

USA 

• CHARRIER GIBSON & ASSOCIATES INC 
• GLOBAL CARGO LOGISTICS 
• MIQ GLOBAL LLC 
• SDV (USA) INC 

ITALY 

• BAGGIO S.P.A. TRANSPORTI  COMBINAT 
• FAGIOLI S.P.A 
• GORGONI  SRL 
• JAS  S.P.A.  FORWARDING WORLDWIDE 

DENMARK • SCAN GLOBAL LOGISTICS A/S 

FRANCE • DAHER INTERNATIONAL S.A.S 

REPUBLIC OF 
KOREA 

• UNIVERSAL SEA & AIR CO LTD 

유엔 조달 물류시장 진출 성공사례 
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* Technical Proposal 
입찰 서류 작성예시 
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입찰 개요 

육로 이동 경로: Mombasa, Kenya(A) - Bor, Sudan(B) 



기업명  (주)우주해운항공 

프로젝트명  UNPD RFPS-1856 

Q 1.  

UN시장 진출 계기 

22 

입찰 개요 

  과당 경쟁과 저수익률 구조의 국내 물류 시장 탈피 

  블루오션인 해외 시장으로의 시장 확대 필요성 

  진입 장벽이 없고 대금 지급이 보장되는 UN시장의 특성 

  

 

  유엔 조달 물자 수송서비스 

 (Freight Forwarder & Delivery Service) 

 

  계약기간: 2013. 08. 05 ~ 09. 30 최종 목적지 도착 

  계약금액: 약 60만 달러 

  계약구간: 부산항 - 남수단 보르  

  품목: 건설장비차량(27) + 컨테이너(4)) 

  루트: 부산 - 케냐 몸바사항구(해상운송) -우간다- 

          남수단 보르(육상운송) 

  기타: 우간다-남수단 육상운송 구간의 무장경호병력,  

          분쟁구간 화물 보험가입 

Q 2.  
첫 수주에 대한 사항  
(연도, 개요 및 규모) 
 



Q  3.  

프로젝트 진행 시 어려움 & 해결방법 
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입찰 개요 

해외파트너 

부재 

정확한 운송 루트/경비 산출 어려움  

기 가입된 국제물류네트워크 이용    

유사지역 운송 경험이 있는 해외 파트너 서치 

열악한  

기반 시설  

본사 직원 파견 & 화물의 운송 과정을 철저히 감독 

화물 서베이어 부재 : 인접국가의 서베이어가 해당지역으로 이동
하여 검사 실시 

특이 사항 유엔 조달관에 즉시 보고, 대안 마련  

화물의 파손, 약탈, 도난 등에 리스크 부담 

 전례 없는 분쟁지역으로의 화물에 대한 보험 가입 

 남수단 도착지 세관의 비협조 



Q  4.  
프로젝트 수주 전략 및 TIP 
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입찰 개요 

NVOCC 자사 운항선을 보유하지 않은 포워더 

car carrier 운항대기업 물류자회사 협력  

안전한 운송 보장 

도전 입찰 실패 및 유찰에도 포기하지 않고 도전  

이미 선점하고 있는 선진 포워더와 경쟁에 불리한 입장 

대응 유엔 조달관의 긴급한 연락에 신속, 적극 대응 

불확실한 사항에 대한 질의 및 적극적인 태도로 접근  

보고 문제 발생 시 관련 유엔 담당자에 신속 보고 

한국의 현지 파병부대 및 국방부의 긴밀한 협조 



Q 5.  

경험과 낮은 인지도를 

극복하는 방법?  
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입찰 개요 

벤더 등록 후 입찰 정보와 조달관의 요청에 성실히 응답 

질의 사항은 적극적으로 문의 

조달관에게 열의를 보이는 것이 중요. 

일단 최종 입찰에 성공하고 나면, 제한경쟁의 입찰 정보

가 우선 제공됨 (입찰 참여 기회 확대) 

따라서.. 성공 가능성이 적더라고 인내를 가지고 장기적 

전략으로 최종 입찰에 성공할 수 있도록 노력해야 함.  

 

입찰서류 제출마감시한이 너무 짧아 아시아 국가에서 아

프리카 등지의 중요 입찰지역에 대한 입찰서류와 견적을 

준비하기에 시간제약 등의 어려움이 많음  

대륙 별로 차등 입찰마감 기한을 설정하는 방안이 검토

되었으면 함 

Q 6.  
UN에 바라는 점? 
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Port Mombasa 
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육로 운송 : 열악한 기반시설 + 도난,약탈,파손 위험 
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인수확인 및 서베이 리포트 
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서베이 리포트 
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서베이 리포트 
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기타 입찰 성공사례 국방부 재보급물자 해상/내륙수송 

• 입찰 건명 :  16-3차  한빛부대 재보급물라 해상/내륙수송 용역 

•납기/장소 : 계약일로부터 2017년 1월 25일 / 남수단 (보르: 주둔지) 

•입(개)찰 : 국방전자조달시스템 입찰용  컴퓨터에서 실시 

•계약종류/낙찰자결정방법 : 총액계약 / 적격심사 

•적격심사 : 국방부의 평가기준에 의함. 

•평가기준 : 이행실적(금액으로만 평가), 기술능력, 재무상태(신용평가등급), 입찰가격(평점산식) 

•전자입찰 관련 진행절차, 특별유의서 및 약관등의 기타사항은 국방전자조달 시스템을 통함. 

•입찰등록 시 제출서류 : 국제물류주선업등록증, 입찰보증금 전자보증서 외 

•예정가격의 결정 :  기초예비가격 및 사정율 범위는 국방전자조달시스템에 게시되며, 예정가격은 

기초예비가격을 기준으로 사정률  범위 내에서 작성된 15개의 복수예비가격 중 2개의 번호를 

선택하면 다수선택 번호 순으로 4개를 산출 평균한 금액을 예정가격으로 결정함. 
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입찰 실패 사례 ITBS-2952 

•Subject :  Freight services for    

                     transporting vehicles  

 

    - from FCA Busan port, South Korea  

    - to multiple locations 

      A.  To DOOR-MONUSCO(Uganda) 

      B.   To Mombasa port, Kenya 
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입찰 실패 사례 ITBS-2952 



34 

유엔 조달 물류시장 진출 전략 
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유엔 조달시장 진출 전략 

기업 차원의 전략 

유엔 조달 

납품업체 

(제조 등) 

선정된 국내 기업 파악, 사전  조달 정보 분석을 통한  

경쟁력 있는 물류비용 산출은 유리한 기회로 작용될  

수 있음 

장기 계획 유엔 조달 입찰의 높은 시장 진입 장벽 

계약수주의 불확실성  

장기적 안목에서 유엔 조달시장 진출계획 수립 필요 

파트너 연계 직접 입찰에 참여 혹은 국내외 파트너와 컨소시엄으로 참여, 

진출하는 것도 리스트 관리에 유리함 
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유엔 조달시장 진출 전략 

학연 기관의 전략 

관련  

대학 

해외 인턴 프로그램 확대, 조달 물류지역 현장조사 탐방,   

글로벌 물류네트워크 정보 조사요원으로 활용 

1인 기업 창업 시, 해외 에이전트 창업 지원,  

지원 프로그램 개발과 유엔조달 물류 전문가 양성 

정보센터 

운영 

KMI웹진 온라인 소식지 내용 확대를 통한 유엔조달 및 국제조

달 시장 관련 해외 조달물류 정보 소식지 발간 
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유엔 조달시장 진출 전략 

관련기관과 정부 차원의 전략 

산/학/연 민간영역 공동연구 활동 지원 및 협업의 정책공조 협의체 운영 

주요거점의 해외 조달시장 지원센터(KOTRA)와 KMI, KOTI, KOICA연계 

무료 정책 지원-국토해양부와 한국무역보험공사(KSURE)등 관련기관    

협의를 통한 국내 물류기업의 해외 물류 파트너 신용조사 지원 등 

국토교통부의 우수포워드 인증제 : 유엔 벤더 등록 업체에 우선 지원,  

물류네트워크에 대한 재정 및 정보 지원 

물류정보 제공 등의 내용을 포함하는 프로젝트 P300에 반영 요청 
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한국기업의 현주소는  글로벌 시장에서는 미약함 

틈새/블루오션 시장인 유엔 조달시장에 장기적 전략으로 적극인 참여 필요 

 유엔 조달시장 중점지역/중점대상국에 대한 정보      

   : 일반정보 및 물류관련 산업정보 조사와 분석 

 국제입찰에 해외 파트너 발굴을 통한 간접 진출 우선 시도 

   : 이를 위한 글로벌 물류 네트워크의 선구축 

 국내 신용조회기관의 신용조사로 해외 파트너 발굴 시, 

   : 리스크 방지 대책수립 

 기업의 유엔조달 시장 진출 촉진  

   : 산학관연 협력을 통한 세분화한 진출전략 
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Search  
Tender 
Notice  



UNGM :  Search Tender Notices 
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1. LED 
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1. 씨에스텍㈜ : LED 
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1. 씨에스텍㈜ : LED 



UNSPSC 
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UNGM :  Search Tender Notices 
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2. 유니폼 
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3.  토목보강재 



UNGM :  Search Tender Notices 
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4.  협잡물처리기 
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UNGM :  Search Tender Notices 
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5. road sweeper 
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6. Broadcasting Equipment 
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Business Tip 
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Business Tip 

  발생할 수 있는 모든 비용을 꼼꼼하게 확인  
사전체크 

• 의문 시, 질문기한 내에 조달관에게  문의하고 답변에 맞게 입찰가격 분석, 손실 방지 

• 제조업: 제품손실에 대한 클레임 비용과 보험처리 

물류 서비스: 분쟁및 전쟁지역 WAR RISK INSURANCE 

• 기타 : 무장경호비용, 오지지역의 화물 서베이어 파견 경비 등 

  입찰방식, RFQ, RFPS, ITB에 따라 기술제안서 및  

  가격산정의 융통성 
고려사항 

• DDP,  도착지 인도 조건경우에 도착지에서의 비용 산출이 입찰가격에 영향을 미침 

• 신용있는 해외파트너로부터  2-3개의 견적을 받아  경쟁력 있는 가격 채택 

•  차선책으로  포기할 경우 RISK 방지를  위하여 BACK UP 파트너도 고려해야  

  특수화물 핸들링 (해외)교육프로그램 참가 핸들링노하우 

• 발주되는 다양한 특수화물 핸들링 노하우의 필요성 

• 해외 운영 교육 프로그램에 직접 참여로 파트너 발굴과 선진기술 습득 

• 혹은 우수한 해외 전문강사 국내 초빙, 기술을 전수받아 시장진출의 기반 마련 
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Business Tip 

    모든 기업은 한 개의 등록 계정 가짐 벤더등록 

•  등록절차를 시작했으면 끝까지 완성하고 복수계정이 만들었을 경우, 정지/삭제 

•  등록시작 후, 모든 등록과정을 90일 이내에 완료할 것 

•  벤더등록유효기간 90일간 아무런 활동이 없을 경우 계정 삭제됨 

 

     외부회계감사 자료 제출 문제  등록지연 

•  대부분 국내 중소기업은 국세청에서 발급하는 국세청 직인이 찍힌 재무제표 제출 

• “ In accordance with the Korean Government regulations, the seal affixed 

to the financial documentation is the government of Korea’s proof that the 

financial information has been certified.”명시 
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Business Tip 

     전문번역가나 영어 공증 제품/서비스설명 

•  원활하고 자연스러운 제품/서비스 설명서와 기타 서류 제작 

•  설명서, 카탈로그, 사진 등으로만 서류 심사되므로 정확한 내용 전달이 필수 

     각국의 기업에 모두 공평하게 참가에 대한 안내 제공 질문 

•  정확한 서류작성 및 입찰 정보에 대하여 질문하고 답변에 맞춰 준비 

•  팩스, 이메일로 문의할 경우 정중하고 전문적인 영어로 질문 

     입찰에 실패하여도 기회는 지속됨 입찰 참여 

• “왜 선정되지 않았는가”에 대한 답변을 의무화 

•  입찰 경영 후 관련 세미나 일정 통지. 참여하여 실패 요인을 확인, 다음 기회  대비 

•  이메일, 팩스를 통해 설명을 요청할 수도 있음 
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Business Tip 

UNGM 사이트와 각 기관의 홈페이지 관찰 

  - UNDP : 프로젝트 비중이 높고 타 기관/단체와 제휴 프로젝트도 

                         많으므로 사업기회가 많음 

  - UNICEF : 2012년도 전체 UN의 약 15% 기록 

                            제휴 조달 공고 많음  

UN 조달 담당자에 자사를 적극 홍보(이메일, 팩스 등) 

    : 제품소개서 및 사진 정보 제공, 서비스 소개 등 

Partnership 고려  

   : 독자 참여에 앞서 재하청 등의 기회, 경험도 중요 

국제 뉴스에 주목, 스마트폰 어플리케이션 활용 

입찰참여 
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특수화물 핸들링 교육 프로그램 소개 

PPG 

 PPG Certificate Course in Project Forwarding. (ISO9008:2015 Certified) 

 

 Open to all senior, middle and junior managers associated with the shipping and 

project forwarding industry and others seeking more knowledge of this vital industry 

sector. 

 

 Two-day training course. 

 Focuses on powerful ideas that are guaranteed to expand thinking, challenge 

assumptions, and take the attendees project forwarding acumen to a higher level. 

 Overcomes skills shortage. 

 Not technical. 

 Develop networks and industry connections. 

<강사소개> 

As founder and general manager of Project Professionals Group 

(PPG), has extensive experience covering contract logistics and project 

forwarding activities at all levels of management  

 

Rodger Hall (MBA Business Communication, B.A. Communication) is 

a leading business communication consultant with a track record of 

success in developing and implementing strategies for clients  
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특수화물 핸들링 교육 프로그램 소개 

Heavy 
Transport 
& Lifting 

  Heavy Transport & Lifting (Technical Session) 

  Two-day Seminar  

  General Knowledge & Introduction, Forces, Mass & Center of Gravity, 

Heavy Transport with Hydraulic Platform Trailer, Lifting of Loads with 

two/more Cranes, Maintenance & Inspection, Skidding, Jacking & Moving 

Techniques, Set up of a Project Planning, Preparation of a Cost Estimate, 

Load-outs Extreme Heavy Lifts 

<강사>  Richard L. Krabbendam 
 

Since 2008 Presenting seminars “ Heavy Transport & Lifting”  

2011 Retired as Heavy Lift Specialist from Jumbo Shipping 

2001 Helped setting up Jumbo Offshore  

1989 Responsible for the organization and execution of complex lifting and transport 

project in Jumbo land department, part of Jumbo Logistics, particularly in Malaysia, 

Indonesia, Thailand, Argentina, Denmark, USA, and India. 

1973 Big Lift in Dordrecht 

Study at the University of Technology in Delft as a mechanical engineer. 
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감 사 합 니 다 


